MERCOLEDI 8 GIUGNO 2022

DALLE 14:00 ALLE 18:00
Meeting Zoom, Sessione unica

Saper negoziare con collaboratori,
clienti e controparte nella
professione forense.

Techiche e principi

Relatore
Dott. Mario Alberto Catarozzo

e Negoziare per business e negoziare per
gestire i conflitti

e La gestione dei conflitti in studio

e La gestione dei clienti tra tecnologia

e pandemia

Tecniche di negoziazione

Tattiche e trucchi negoziali

ORGANIZZATO DA

s LX)
@ ()
... A S L A
.....‘... SSOCIAZIONE STUDI LEGALI Ass
¢ ...... °
o ©®

AVVOCATI DI MILANO

. La partecipazione al convegno & libera e gratuita
° e viene confermata in base alla priorita nelle

¢ iscrizioni, sino a esaurimento dei posti disponibili.
- 1l Convegno ¢ stato accreditato con 3 (tre)

. crediti formativi presso I'Ordine degli Avvocati di
. Milano.

. Per Iiscrizione registrarsi sul sito web

¢ www.aslaitalia.it alla sezione “Attivitad/Formazio-
- ne/Formazione permanente”.

. Gliiscritti riceveranno il link per I'accesso al

. webinar in tempo utile.



